Kunden fiir Fruhaufsteher

~Empfehlen Sie uns weiter" ~
dieses Ansinnen geben Un-
ternehmer gern an zufriedene
Kunden. weiter. Damit dies
héufig und qualifiziert ge-
. schieht, gibt es Business Net-
work International (BNI). BNI
-ist eine kommerzielle inter-
nationale .Organisation fiir

Geschiftsempfehlungen. Im .

- Club zu Bremen fand jetzt die
erste Versammlung des neu-
en Chapters Bremen statt. -
Der &uRere Rahmen ist das
.Bremer Unternehmerfrith-
stiick”, das kiinftig jeden
Dienstag um 7 Uhr dort statt-
findet. ,Wir sind aber nicht
. zum Kaffee trinken hier*, sagt
BNI-Direktor Wilfried Kohrs.
dessen Geschiftsgebiet den
_ gesamten ' Elbe-Weser-Raum
umfasst. ,Das einzige Ziel ist,
neue Kunden und mehr Um-

satz fiir d1e Muglleder Zu ge-
nerieren.” Deshalb sind die
90 Minuten straff durchorga»
nisiert.

Sinn der Sache ist nicht,
Geschifte untereinander zu
machen, 'sondern die Teil-
nehmer als Multiplikatoren
fiir das eigene Unternehmen
zu nutzen. Die Jahresbeitrige

(700 Euro) wiirden sich etwa

sechs- bis achtfach rentieren;
so Kohrs. Fir das Bremer

Chapter strebt der BNI-Direk--

tor zunéchst 20 Mitglieder an.

Nach dem ,Kick-Off-Mee-

tiig waren es sechs, einige
nambhafte Firmen waren als
Giste vertreten. '
B Weitere Infos bei BNI-Di-
rektor Wilfried Kohrs unter
der Rufnummer 04141-98 11
29 oder per E-Mail an
kohrs@bni-bremen.de



